hﬁ Utstyr til sagbruk og hevlerier

Den digitale hverdagen inntar treindustrien. - Kundene vare er flinke,
men vi ma hele tiden finne smartere og mer effektive mater a gjare ting pa,
sier Vidar André Heggstad i Tretek.

Av Georg Mathisen

- Vihaper vifarinn en mann til i
lepet av aret, sier Vidar André
Heggstad. Sammen med kom-
panjong Ivar Kvalsvik utgjer
han heltidsstaben i Tretek. Men
sunnmgrsbedriften har mye &
gjore.

- Det gar mye smamaskiner,
men ogsa store anlegg og sam-
mensatte lgsninger. Jeg skulle
onske vi s flere maskiner til
under en halv million som er
raske & levere, smiler han.
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Tid for nye l@sninger
- Vi har god kompetanse pa de
mulighetene som ligger i pro-
duktene vare, og vi har etter
hvert bygd opp bredere kom-
petanse pa digitalisering og
lean, sier han. Han roser kunder
som ogsa vet hva de driver med
og som dytter med seg Tretek.
- Aller best blir resultatet nar
kunden og leverandaren bruker
tid sammen, undersoker, opp-
dager og arbeider frem Iasnin-

ger i fellesskap, mener han. -
Disse kundene er mer
samarbeidspartnere enn det vi
oppfatter som klassiske kunder.

Gevinster

- Flere kunder gnsker & sy
sammen fabrikkene sine til en
helhetlig organisme som
nesten kan betjene seg selv. De
har sterre fokus pé hvitke gevin-
ster som ligger blant annet i
digitalisering.

Vidar André Heggstad vil gjerne
avlive myten om at maskiner
md komme fra samme produ-
sent og veere temmelig jevn-
gamle for a kunne snakke
sammen.

Mye handler om & fa maski-
nene til & snakke med hveran-
dre. Det er ikke slik at de ma
komme fra samme produsent
for at det skal vaere mulig,
understreker Vidar André Hegg-
stad.

- Det finnes mange gode
leverandarer rundt i Norge som
klarer 3 sy sammen eksiste-
rende systemer for & f& maski-
nene til bade & gi og ta informa-
sjon. Hvis én maskin er ti r

gammel, én er fem &r og én helt ny,
kan de likevel snakke med hveran-
dre. Det er kanskje den mest
utbredte misforstaelsen vi meater,
det at du ma ha én leverander som
skel levere alt.

Glad i endring

Selv elsker han endring og mener at
industrien gar en interessant tid i
mete. Det er nar ting ikke star stille,
at det er spennende, og det er der
mutighetene ligger.

— Spesielt for kundene vére. Det
ligger sa mange muligheteriden
teknologien som er tilgjengelig i
dag. Norge er kanskje ikke i fremste
rekke nar det gjelder automatise-
ring av industrien, men det er
veldig mange som allerede har gatt

et godt stykke pd veien. Vima
stadig prove & finne bade
smartere og mer effektive
mater & gjore ting p3, ifalge
Heggstad.

Det koster 3 digitalisere.
Men ndr det gar an & fa maski-
nene til & gjgre mer og & fa
bedre kontroll over det de gjer,
sa er mange raske til 3 hive seg
pa likevel.

Leverander stengte
For Tretek betyr det overskudd
i flor, etter et salg pé rundt 12

millioner kroner. Firmaet gikk
inn i 2019 med ganske stor
ordrereserve. Samtidig blir det
utfordringer og ekstraarbeid
nar en produsent stenger
derene.

- Vi solgte ganske bra av
maskiner fra Griggio. Da de
stengte, hadde vi fem-seks
maskiner under bygging der.
Dette er maskiner som blir
bygd spesielt til hver enkelt
kunde. Vi har funnet nye, til-
svarende Igsninger til de fleste,
men én ordre matte vi hava-

rere sammen med kunden, sier
Vidar André Heggstad.

- Det som er sikkert, er at
dette ryktes i utlandet. Vi har
hatt et renn av produsenter
som vil prate med oss, sa som-
meren vil nok by pa flere nyhe-
ter ndr vi har fatt undersekt og
testet, sier han.
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